




Dispositivi evoluti frutto di oltre 25 anni di studio e ricerca, vincitori di numerosi 
riconoscimenti internazionali, premiati dai pazienti e dagli specialisti.

Quando nasce Aspen ® e 
con quale mission? In quan-
ti Paesi siete distribuiti? 
Aspen® Medical Products è 
nata nei primi anni ’90 nel sud 
della California, con il lancio 
del collare cervicale Aspen®. 
I fondatori avevano intuito la ne-
cessità di un collare cervicale 
speci� co per un utilizzo a lun-
go termine che, al contempo,
garantisse una restrizione di 

movimento clinicamente accettabile e consentisse di ridurre 
al minimo i problemi di integrità cutanea. In oltre 25 anni di 
storia abbiamo sviluppato competenza nella progettazione e 
produzione di tutori per la colonna e, nel tempo, medici e pa-
zienti in tutto il mondo hanno riposto la loro � ducia nei nostri 
prodotti. Anche se Aspen® è cresciuta negli anni, abbiamo 
mantenuto la stessa curiosità, lo spirito di innovazione e la 
voglia di divertirci che avevamo agli inizi di questo lungo per-
corso. La nostra mission è quella di produrre i migliori tutori 
al mondo e dirigere un’azienda della quale essere � eri. Ab-
biamo una rappresentanza diretta negli Stati Uniti, nel Regno 
Unito e in Germania. Negli Stati Uniti siamo riconosciuti come 
leader di mercato in termini di innovazione nel settore dei tuto-
ri per la colonna. Oggi i nostri supporti sono distribuiti in oltre 
35 Paesi nel mondo. 

Oggi Aspen ® è l’azienda leader nel settore dei tutori 
cervicali. Quale visione e approccio vi hanno guidati a 
questo obiettivo?
Crediamo molto nella scienza. I prodotti Aspen® sono frutto di 
oltre 25 anni di studio e ricerca condotta dal team R&D inter-
no. Da sempre controlliamo l’intero processo di progettazio-
ne, dallo sviluppo al lancio sul mercato. E realizziamo i nostri 
supporti con lo scopo di migliorare costantemente i risulta-
ti sul paziente, animati dalla passione per l’innovazione e 
puntando sull’utilizzo di materiali di altissima qualità. Negli 
anni ’90, il collare cervicale Aspen® era il prodotto leader sul 
mercato per il trattamento a lungo termine. 
L’impegno nell’innovazione ha portato a una lunga fase di 
progettazione durata anni e alla nascita, nel 2007, di Aspen®

Vista, un collare che incorpora tutte le migliori caratteristiche 
del collare Aspen® in un prodotto disponibile in taglia unica 

regolabile. Aspen® Vista ha vinto numerosi premi nel campo 
del trattamento cervicale: nel 2009 si è aggiudicato il premio 
Orthopedics This Week: Best New Technology in Spine Care, 
nel 2010 ha vinto l’Innovator Award for Medical Devices Ca-
tegory assegnato dalla TechAmerica Foundation; nel 2010 ha 
ottenuto il riconoscimento Orthopedics This Week: Best New 
Technology for Spine Care.

La linea VISTA è il vostro � ore all’occhiello, potrebbe 
descriverla? E qual è il prodotto più venduto di questa 
gamma nel mondo?
Aspen® Vista è diventato lo standard di cura nei Trauma 
Center degli Stati Uniti ed è il nostro prodotto di punta a livello 
internazionale. Possiede ottime caratteristiche di distribuzione 
della pressione per limitare il più possibile i rischi di ulcerazione 
della pelle e può essere modellato per assicurare il corretto 
posizionamento. È disponibile in tre versioni tra cui scegliere 
in base alle necessità del paziente e del medico ed è il nostro 
best seller. 

VISTA MULTIPOST THERAPY è un esempio di tutore 
concepito secondo i più alti standard di innovazione tec-
nologica. Quanta ricerca c'è dietro a questo prodotto?
Vista Multipost Therapy è un grande esempio dell’impegno di 
Aspen® non solo nel campo dell’innovazione dei tutori per la 
colonna, ma anche in nuovi segmenti di mercato. Rientra nella 
linea Aspen® Active In� uence, tutori progettati per promuovere 
un allineamento anatomico più naturale nei pazienti che soffro-
no di problematiche posturali croniche. È studiato per trattare 
in particolar modo la sintomatologia associata a condizioni 
quali il portamento anteriorizzato del capo (Text Neck) e può 
essere utilizzato dal paziente nel comfort della sua casa.

Sul mercato negli anni sono stati introdotti numerosi 
tutori simili ad Aspen ®: cosa a suo avviso rende i vostri 
tutori unici agli occhi degli specialisti? 
È così, sul mercato sono presenti numerosi collari cervicali. 
D’altro canto Aspen® ha una storia e un’esperienza uniche 
in termini di sviluppo e conoscenza di questi tutori speci� ci 
per il lungo termine. I collari cervicali Aspen® e Aspen® Vista 
sono i più utilizzati dai medici proprio per le loro particolari 
caratteristiche distintive, che sono l’adeguata restrizione del 
movimento, la distribuzione ottimale della pressione per limi-
tare l’insorgenza di ulcere e la vestibilità ottimale.
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Quando nasce la linea Igli 
e con quale know-how? 
Il progetto è stato sviluppato 
da un gruppo di esperti te-
deschi nel 2005. Inizialmente 
era stato concepito per far 
fronte alle costanti modi� che 
richieste nei plantari dei bam-
bini. Medi ha acquisito l’i-
dea nel 2012 e da allora l’ha 
costantemente ottimizzata 
ed evoluta con il supporto 
di medici esperti e di alcu-

ni clienti selezionati, che utilizzano i plantari con regolarità. 
Il concetto di base è al contempo semplice ed evoluto: assi-
curare al piede la massima � essibilità e attività sostenendolo 
dove e nel modo in cui le condizioni individuali del paziente 
lo richiedono. Oggi Medi e i suoi partner internazionali pro-
pongono Igli in almeno 30 Paesi nel mondo.

Igli rappresenta un nuovo approccio al plantare orto-
pedico, da cosa nasce questa intuizione? 
I plantari Igli offrono un approccio graduale, che permette 
di incrementare nel tempo il supporto per l’arco plantare. 
Consentono, inoltre, di mantenere la mobilità e la libertà delle 
principali articolazioni e questo contribuisce a far accettare 
con maggior facilità al paziente l’uso del plantare. 
La completa � essibilità, lo spessore sottile e la leggerezza 
della scocca in � bra di carbonio con la sua geometria (tagli 
e scarichi) garantiscono movimenti naturali quasi privi di re-
strizioni. L’aggiustamento richiede un tempo inferiore e sforzi 
ridotti, a vantaggio anche economico del tecnico ortopedi-
co. Grazie agli appositi posting removibili in velcro, l'adatta-
mento del plantare può essere fatto con facilità ed estrema 
ef� cacia in qualsiasi momento nel corso della terapia.

Quali caratteristiche del prodotto convinceranno 
i tecnici italiani a sposare questa nuova � loso� a?
In Italia, così come in altri Paesi, i tecnici sono entusiasti del 
triplice effetto terapeutico offerto dai nostri plantari. Durante 
il processo di adattamento e in base all’obiettivo del trat-
tamento, gli specialisti possono decidere quali funzioni far 
svolgere al plantare – se di stabilizzazione, riallineamento o 
effetto cuscino – rispondendo alle esigenze speci� che del 
paziente. Ulteriori punti di forza sono: l’impiego di materiali di 
altissima qualità, il design unico e d’appeal e la leggerezza. 

Questa linea si distingue anche per la presenza di un 
software a supporto del Tecnico Ortopedico.
Nel corso dell’anno forniremo ai nostri clienti internaziona-
li un software per punti vendita, “Consultmedic”, conce-
pito per la consultazione e l’argomentazione di vendita di 
plantari premium, e per i processi interni di realizzazione e 
personalizzazione. È un database di contenuti che i tecnici 
possono selezionare a seconda dei processi di vendita delle 
loro sanitarie o � liali. I requisiti che si basano sulle necessità 
del paziente vengono de� niti integrando dispositivi digitali, 
come scanner o pedane di forza. 

SOLUZIONI ORTESICHE PER 
LA COLONNA: LE MASSIME 
COMPETENZE AL SERVIZIO 
DELLE CURE INNOVATIVE

PLANTARE DINAMICO
PERSONALIZZABILE
CON SCOCCA IN
FIBRA DI CARBONIO

INTERVISTA A OLAF GLINDEMANN
HEAD OF INTERNATIONAL SALES FOOTCARE DI MEDI
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